


Incentivar e reconhecer o desempenho
comercial das empresas parceiras na venda
de cotas de consorcio, valorizando os
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Serao consideradas para premiacao somente as cotas de
consorcios que atenderem aos seguintes requisitos:
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] ra premiagao.
) 1.1 na apuracéo do volume
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CASHBACK PARA
VENDEDORES ATIVOS

- Se vocé nao realizou
vendas de consorcios nos
meses de

realizado em 20/02/2026,
diretamentenaconta
informada pelo parceiro.




PARA OS 10 VENDEDORES
EM VOLUME DE VENDAS

Viagem especial para

, COM

exclusiva definida pelo
GrupoAZConeXe
Conectare.

PARA OS 3 VENDEDORES COM
O MAIOR VOLUME DE VENDAS

Além da viagem para
,um fimde
semanaem
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